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Neue Wege fiir finanzierende Banken im Automobilhandel

Im Rahmen der neuen Kreditvergaberichtlinien und der Ratingpriifungen benétigen Unternehmen
effektive Instrumente der Finanz- und Risikosteuerung. Durch die Komplexitét der
Einkaufsfinanzierung von Automobilhandelsunternehmen stehen finanzierende Banken in besonderer
Verantwortung. Zwei zentrale Probleme stellen sich fiir die finanzierenden Banken von
Automobilhandelsunternehmen:

1. Zahlreiche Handelsunternehmen besitzen ein schlechtes Rating und sind in ihrer Bonitét
grenzwertig, gleichzeitig aber filir den Absatz des OEM fiir den Hersteller wichtig. Hier sind
die Captives als Vermittler zwischen Hersteller und Handel gefordert.

2. Finanzierende Banken bendtigen generell mehr Sicherheit bei der Ratingbeurteilung von
Automobilhandelsunternehmen.

Losung

1. Vor allem die termingerechte Ablosung und die piinktliche Abschlagszahlung in der
Einkaufsfinanzierung sichern die Liquiditat fiir die finanzierenden Banken. Das gilt
insbesondere fiir Automobilhandelsunternehmen, die die Zulassungsbescheinigung selbst
verwalten.

2. Eine systemgesteuerte, voraussschauende Liquiditdtsplanung auf der Handlerseite, basierend
auf den Operativdaten entsprechender Datensysteme, flihrt zu einem besseren Kontenrating
und zuverldssigen Liquiditétsdispositionen.

Methode

Durch intelligente Aufbereitung von Daten und Steuerung von Prozessen mittels cognitiver
Softwareagenten-Technologie lassen sich ,,versteckte® zeitkritische Wirkbeziehungen eruieren und
erhebliche ProzeBoptimierungen realisieren, die bei herkdmmlicher Vorgehensweise ungenutzt
bleiben. Folgende Aufgaben stehen hier im Vordergrund:

1. Konsolidierung von Daten aus unterschiedlichen Vorsystemen, die sich allesamt beim Héandler
im Einsatz befinden (Fibu-Systeme, Dealer Management Systeme, Electronic Banking
Systeme, Internetportale zu Finanzierungen und Leasingriickldufer, Systeme zur
Vorlaufverwaltung etc.).

2. Intelligente Interpretation von relevanten Wirkbeziehungen zwischen den
liquiditdtsbestimmenden Faktoren durch die Software.

3. Berechnung von Liquiditédtsforecasts und tagesbasierend untermonatiger Abgleich mit den
Liquiditatsplanungen.

4. Optimierung die Finanzsteuerung und Steigerung der Umsatzrendite beim Héandler.

5. Beschleunigung operativer Prozesse in der Buchhaltung und im Controlling.

Nutzen

Zahlreiche Autobilhandelsunternehmen unterschiedlicher Marken in Deutschland arbeiten
zwischenzeitlich mit der von Softmark AG entwickelten Software Intercash® erfolgreich auf dieser
Basis. Jenseits der Vorteile, die ein solcher Ansatz fiir Autobilhandelsunternehmen téglich bringt, ist
es auch aus der Perspektive von finanzierende Banken im Automobilhandel von groBem Interesse.
Im folgenden wird eine Nutzenargumentation erarbeitet, die die Vorteile von Intercash fiir
finanzierende Banken im Automobilhandel darstellt.

1. Fahrzeugfinanzierungen: Intercash liefert einen taggenauen Uberblick iiber laufende
Finanzierungen durch das Zusammenfiihren aller Daten aus den 3 Vorsystemen Dealer
Management System, Finanzierungsdatei (Informationen iiber finanzierte Fahrzeuge im
Internet) und Finanzbuchhaltung. Die Bank kennt aktuell zwar die laufenden Finanzierungen
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eines Héndlers, sieht aber nicht, welche von den finanzierten Fahrzeugen verkauft sind und
welche nicht, da kein automatischer Datenabgleich erfolgt. Das System reportet jeden Verkauf
automatisch an die Bank, indem Fahrzeugfinanzierungen mit den Auftridgen abgeglichen
werden. Dadurch ist die Sicherungsiibereignung fiir die finanzierende Bank stets
gewihrleistet.

2. Gebrauchtwagenrevolving: Intercash berechnet automatisch und taggenau die zu
besichernden Gebrauchtwagen und gleicht etwaige Verkéufe laufend mit neu zugefiihrten
Gebrauchtwagen ab, um entsprechend die vorgegebene Kreditlinie abzusichern. Dieser
Automatismus garantiert dem Finanzierer jederzeit die benétigte Sicherheit.

3. Ratenfinanzierung/ Prolongationen: Intercash unterstiitzt den Héndler in der prospektiven
Liquiditatsplanung, abgeleitet aus den aktuellen Operativdaten, um die Prolongationen
termingenau bedienen zu kdnnen. Insbesondere erkennt der Héndler frithzeitig etwaige
Unterdeckungen, um darauf adiquat reagieren zu konnen. Dadurch kann er frithzeitig und
bedarfsorientiert mit der finanzierenden Bank verhandeln, was in dieser Qualitét sonst nicht
moglich ist.

4. Liquidititsiibersichten: Finanzierende Banken haben ein vitales Interesse, dass insbesondere
auch bei Filialbetrieben eine qualitativ hochwertige und tagesbasierende Finanzplanung iiber
30-90 Tage realisiert wird. Insbesondere erfolgt diese Forecastrechnung auf Knopfdruck, unter
Beriicksichtigung von Periodizititen, aktuellen Operativdaten u.v.m. Eine prospektive
Liquidititsplanung ist die lebensnotwenidge Grundlage fiir jedes Handelsgeschift, das ohne
soche Systemunterstiitzung in dieser Form nicht moglich ist.

5. Risikomanagement: Intercash ermoglicht die fortlaufende automatische und lernende
Uberwachung von Forderungsstrukturen: Filligkeitsstrukturen, DFO-Zahlen,
Kundenstrukturanalysen, Bewertungen von Zahlungsverhalten, insbesondere aber die
frithzeitige Erkennung von latenten Verschiebungen der Verhiltnisse zu Ungunsten des
Handlers sind wichtige Informationen fiir die finanzierende Bank, um etwaige finanzielle
Schieflagen beim Héndler frithzeitig zu erkennen.

6. Priifungszyklen im Kreditengagement: Banken kdnnen dank Intercash ihre Priifzyklen
verldngern, weil sie die Gewissheit haben, dass ein automatisches Priifsystem die Prozesse
beim Héandler iiberwacht und optimierend steuert. Das fiihrt zu einer besseren Priifbarkeit von
Krediten durch die Bank intern. Der Héndler wiederum kann sich auf die Einhaltung der
vereinbarten Kreditlinienen verlassen, was fiir die finanzierende Bank auch eine geringere
Riicksicherungspflicht bedeutet.

InterCash® - |hr Finanzlotse.
Vorausschauend, intelligent, proaktiv.

InterCash® - die erste und bislang einzige
Finanzsoftware zur Liguidititssteuerung und
-optimierung auf Basis Kinstlicher Intelligenz.
Der Softwareagent erméglicht sichere unterneh- ] Tﬂg en
merische Entscheidungen, steigert die Umsatz- Einfach testen!
rendite und verbessert die Ratingbewertung
Ihres Unternehmens.

Version 3.0

Kontakt: info@softmark.de

Softmark AG

Hirtenweg 2a

82031 Griinwald

Tel.: 089-61300430

Fax: 089-61300432
e-mail: info@softmark.de
Internet: www.softmark.de




